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“Enamórate del problema, no de
la solución“

Eric Rise



PRODUCTO
MÍNIMO VIABLE

1.

Aprendiendo a
construir productos o
servicios rápidos que
nos permitan
aprender y tomar
decisiones.



Fuente: Codeis

PROPUESTA
DE VALOR

Mostrarle a tus clientes
lo que tu
emprendimiento puede
ofrecer es
indispensable para
ellos.



PMV
La única forma de aprender
a generar un producto o
servicio innovador es
poniéndolo en manos del
cliente lo antes posible.

Fuente: Codeis



“La clave del éxito no está en buenas,
determinación, buen tiempo,

inteligencia y un buen producto... LA
CLAVE ES LA EJECUCIÓN “



PRODUCTO MÍNIMO
VIABE

Es la versión más
simple de un
producto, que permite
agregar valor a los
clientes y adquirir el
mayor conocimiento
posible sobre ellos. 



OBJETIVOS DEL
LANZAMIENTO DE PMV

Conseguir cientes iniciales.
Hablar con los clientes y conseguir
retroalimentación.
Iterar (Mejorar el producto).
Alcanzar un grupo pequeño de
clientes.

Fuente: Codeis



EJEMPLO

Fuente: Codeis



EJEMPLO - PRCESO DE CONSTRUCCIÓN

Fuente: Codeis



CONSEJOS PARA EL
PMV

Pon tiempo para los avances.
Realiza los avances y el PMV por partes.
Acortalo.
No te enamores del PMV

Fuente: Codeis



Gracias!
En esta vida todo tiene
su momento; hay un
tiempo para todo:
Eclesiastés 3:1 - TLA


