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“Un emprendedor ve
oportunidades donde otros ven

problemas“

Michael Gerbe



PROPUESTA DE
VALOR

1.

Dándole
valor a tu
producto o
servicio.



Fuente: Codeis

PROPUESTA
DE VALOR

Mostrarle a tus clientes
lo que tu
emprendimiento puede
ofrecer es
indispensable para
ellos.



PROPUESTA DE
VALOR
La propuesta de valor relaciona los
aspectos más destacados de una
empresa o emprendimiento y lo
posiciona entre sus consumidores, lo
que mejora su capacidad para
resolver los problemas que ellos
tienen.

Fuente: Codeis



2. CARACTERISTICAS
DE LA PROPUESTA
DE VALOR

Describiendo
tu propuesta
de valor



PERMITE FORTALECER Y HACER
CONOCER TU NEGOCIO

Fuente: Codeis



DEBE SER OBJETIVA Y
FÁCIL DE ENCONTRAR

Fuente: Codeis



DEBE ESTAR CENTRADA EN
EL CLIENTE

Fuente: Codeis



3. EL CLIENTE Y LA
PV

El cliente el
centro de la
propuesta de
valor



ELEMENTOS DE
VALOR PARA EL
CLIENTE

Impacto social.
Cambio de vida.
Beneficio emocional.
Beneficio funcional.

Fuente: Codeis



4. ESTRUCTURA DE
LA PV

Una buena
propuesta de
valor debe seguir
una estructura
estándar.



ESTRUCTURA PV
Título, en máximo dos frases.

Subtítulo, alrededor de tres lines es ideal.

Imágenes.
Bullet points.

“Las mejores zapatillas deportivas para
que tu rendimiento no tenga barreras”.

“Nuestras zapatillas de deporte pueden
aumentar tu habilidad y resistencia
mientras practicas ayudándote, de esa
forma, a superar tus propios límites”.

Fuente: Codeis



LIENZO DE LA PROPUESTA DE VALOR

Fuente: Codeis



Gracias!
En esta vida todo tiene
su momento; hay un
tiempo para todo:
Eclesiastés 3:1 - TLA


