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“Un emprendedor ve
oportunidades donde otros ven

problemas“

Michael Gerbe



 1. PROPÓSITO
PERSONAL (IKIGAI)

Encontrando tu
propósito en la vida

Es la acción que
tomas para cumplir
ese propósito.



LO QUE AMAS
Qué es lo que amas
hacer?

Fuente: Codeis

(1)



EN LO QUE ERES
BUENO
Qué sabes hacer
bien?

Fuente: Codeis

(2)



LO QUE EL MUNDO
NECESITA
Qué crees que el
mundo necesita de ti?

Fuente: Codeis

(3)



POR LO QUE TE 
 PODRÍAN PAGAR
Por qué crees que
deberías recibir una
remuneración?

Fuente: Codeis

(4)



Lo que amas + Lo que el mundo necesita =
TU MISIÓN.
Lo que el mundo necesita + Por lo que te
pagarían = TU VOCACIÓN.
Por lo que te pagarían + En lo que eres
bueno = TU PROFESIÓN.
En lo que eres bueno + Lo que amas = TU
PASIÓN.

     

Propósito
personal

Ikigai

Fuente: Codeis

Si logras encontrar un punto en común entre las 4, sabrás cuál es tu
PROPÓSITO.



Fuente: Codeis



Escribe una lista de cada área, de
acuerdo con tu vida, tómate tu
tiempo.
Si logras encontrar el punto en
común entre las 4 áreas, entonces
sabrás cual es tu propósito
personal.

Observa las cuatros áreas del
diagrama Ikagai, entonces:

Tarea # 1

Fuente: Codeis



Fuente: Codeis



Networking
Ampliando nuestro horizonte

Fuente: Codeis



“Si creamos redes con la sola intención
de algo, no tendremos éxito. El

beneficio viene de invertir  tiempo en
actividades y relaciones significativas“

Wayne Barker



Networking
Redes

Profesionales

Es el proceso de construir
una red de contactos. Esta

red nos puede ayudar a
generar oportunidades de

negocio o de trabajo.

Fuente: Codeis



En la siguiente gráfica escribe las iniciales de tus contactos y une los puntos entre ellos si es
que se conocen.

Tarea # 2 -Identifica tu red
RL

LA YW

SM

JF

Fuente: Codeis



Que tipo de red tienes?

Fuente: Codeis



Red Abierta

Mientras más abierta
tu red, mejor.



Red Diversa

La red diversa busca
generar visibilidad y

conexiones al
emprendedor, ayudandolo

así, en sus despegues.



Red
Profunda

Conociendo a
nuestro contacto



Identifica cuáles de los
enlaces de tu red son

operacionales, personales o
estratégicos, utiliza la guía de

simbología para marcarlos.

Clasifica tu
Red



Tarea # 3 -Diagnostica tu red

Fuente: Codeis



CONSEJOS PRÁCTICOS - NETWORKING

La confianza es la clave del éxito.
Si no sabes quién eres o qué es lo
que representas, no sabrás que
ofrecer.
No pienses en corto plazo.
Esfuérzate.
Busca que tu red te presente
futura red.
Muchas preguntas y escuchar
mucho.
Aprende su nombre

Intercambia Whatsapp, no
tarjetas.
Maneja tu energía, sonríe.
Vuélvete un conector.
Piensa siempre, "como puedo
ayudar..."
Cuando recién se conocen, busca
cosas en común y habla de cosas
simples.
Habla de cosas importantes para
esa persona, no para ti.



HAZ
SEGUIMIENTO

EL ÉXITO ESTÁ
EN HACERLO.



CÓMO GANAR AMIGOS E INFLUIR SOBRE LAS PERSONAS

No critiques, no condenes ni te quejes.
Sé generoso con reconocer a las personas.
Apréndete los nombres de las personas.
Interésate genuinamente por las personas.
No discutas, no tengas conflictos.
Encuentra intereses en común, siempre.
Haz que la gente se sienta importante.



Gracias!
Una sola persona puede
ser vencida, pero dos ya
pueden defenderse; y si
tres unen sus fuerzas, ya
no es fácil derrotarlas.
Eclesiastés 4:12 - TLA


